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ALFREDO ACHAR TUSSIECUE

Ifredo Achar Tussie dirige la novena empresa de
pinturas mas grande del mundo, Comex. Pero le
cuesta trabajo hablar de negocios. & sus 05 afios, el
empresario prefiere las actividades comunitarias y
zociales, a las que le dedica 402 de su agenda. “En
mi familia tuvimos un principio muy dificil”, recuerda. “Hoy
tenemos una situaciom muy buena y quiero compartirla con
México™ Eso explica las cuatro fundaciones que cred y las 150
actividades filantrdpicas que financia actualmente.

La historia de Comercial Mexicana de Pinturas o Comex,
como mejor se le conoce, inicio hace medio sigle cuando
José Achar Tussie, el mayor de 11 hermanos de una familia
de origen sirio, trabajaba en la tlapaleria El paso del Valle.

Comao José era muy bueno vendiendo pintura, uno de los
proveedores lo convencid de fabricar sus pro-
pios productos. Fue asi como ambos montaron
la primera planta en un pequeiio garage de la
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POR BARBARA ANDERSON

cada propietario empez avender més v mis lo que hizo cre-
cer nuestra produccion, la red de distribucién v las conce-
siones”. Cuatro décadas mis tarde la empresa cuenta con
3,100 tiendas en todo el pais ¥ suman unas 6o cada afio.
Deaquellatlapaleriaquevendia pinturarecién hecha, ahora
Comex es una firma que emplea a 6,000 personas, que vende
soo.ooo litros diarios de pintura ¥ que factura 1,300 millones
de daolares al afio. Ademas, cn 2004 comprd una empresa de
su mismo tamafno en EU, Professional Paint, que exporta a
decenas de paises v que tiene sucursales en Centroamérica.
Comex tiene ahora la mitad del mercado mexicano y se
ha convertido en un genérico de pintura. Aunque mantiene
un perfil bajo, es patrocinador de innumerables eventos de
arquitectura, disefio v hasta del campeonato local de futhol.
Conuncrecimientoanual de 5a8as, aho
ra los planes de Comex son diversificarse

1 a otros negocios vinculados a la construc-
colonia Independencia, al sur de la Ciudad de Ho t&ﬂemﬁs

-

México. Lifta
“Todo lo que fabricaba se vendia’
da Alfredo. Mas tarde se mudd a un viejo moli-

citn. El primer paso lo dieron con el ce

acjﬁ“ I'l"li‘lyr mentero francés Lafarge, con quien comen-

ECUer- = zard a fabricar tabla roca para vender en
S buena y quiero ; S :

México v EUL La inversion de este negocio

no y comprd mas maquinas, al mismo tiempo compariiria es de 32 MDD,

que se¢ fueron sumando a la empresa el resto con
de los hermanos: Abraham, Victor v Aardn.

éxim" “En los negocios (Achar) ha sido una
3 persona constante”, menciona Clemente

Con una ajustada formula de precio y cali- ALFREDO ACHAR TUSSIE, Sgrpa, empresario v consejerode unatun-

dad, los Acharempezaron ahacer muchoruido
en la competencia, al grado que entre 1963 ¥
10965 las demads marcas se unieron para hacer-
le un boicot: no venderian pintura a los locales que ofrecie-
ran lade Comex. Esta situacionsacd ala firmade losanaque-
les, pero mds que provocar una crisis encubd una excelente
oportunidad: la de instalar tiendas especializadas.

En poco tiempo sumaron 90 sucursales en la ciudad. La
administracion de la cadena comenzd a hacerse muy com-
plicada y lafamilia tomd otra decision clave: convertir atodos
los gerentes de los locales en duefios de los mismos. Para
ello, vendieron los negocios en cuotas, lo que convirtid a
Comex en la primer franquicia mexicana. “Fue impresio-
nante”, dice el empresario. “En el paso de empleado a duefio,

director general corporativo de Comex.

dacidon creada por Achar llamada Proem-
pleo Productivo. “Pero donde voled toda
sucreatividad es en la parte filantrdpica...
s0lo habla de lo que hay que hacer por México™.

Este organismo capacita desempleados e impulsa micro-
cmpresas. Cada afio pasan por ahi 3,000 personas, de las cua-
les la mitad consigue emplearse. Para Yemy Zonana, direc-
tora de esta institucion, Achar no sélo es un fildntropo sino
un agente de cambio social.

La satisfaccion de hacer algo por la sociedad empieza en
el mismo negocio. “Es impresionante ver como le cambia la
cara a la gente cuando ve su casa recién pintada”, menciona
Alfredo Achar Y es que en Comex no se vende pintura. Se
vende color. @
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